




Principals línies estratègiques:
Cohesió del sector.

Foment de l’associacionisme.

El motor de les associacions..... (“el pal de paller”):
Assessorament, orientació i suport a les associacions.

Reforçar la imatge col·lectiva.
Crear marca que ens identifiqui com alternativa de compra.

Especialització.

Oferta de qualitat.

Incentivant el consum.

ORÍGENS 

Es constitueix essencialment com a eina d’intercanvi d’experiències.



PARTICIPACIÓ
DE 12 MUNICIPIS

151.477 HABITANTS
A LA COMARCA

MÉS DE 650
BOTIGUES 

ASSOCIADES

62.000 m2 DE
SUPERFÍCIE 
COMERCIAL

ENTORN

Junts fem el centre comercial més gran de La Selva



RUTA + DOLÇA 
RUTA DE LA BOTIFARRA



TARGETA DE FIDELITZACIÓ “COMERÇ LA SELVA”



TARGETA DE FIDELITZACIÓ “COMERÇ LA SELVA”



� Targeta financera de crèdit o dèbit privada, pròpia i d’ús exclusiu 
als establiments comercials associats, operativa en TPV’s de “La 
Caixa”

� És gratuïta i permet diverses modalitats de pagament ajornat: “a 
3 mesos” o bé pagament d’un import o percentatge fix mensual.

� Participa en el Programa Punts Estrella i campanyes 
d’incentivació de La Caixa (punts dobles, …).

� Permet el canvi de modalitat (dèbit, pagament ajornat, …) en les 
oficines de la Caixa sense canviar la targeta.

� Permet participar en els programes, sortejos i promocions propis
de la Federació, segons els programes de fidelització. 

TARGETA DE FIDELITZACIÓ “COMERÇ LA SELVA”



TARGETA COMERÇ JOVE DE LA SELVA



ALTRES ACTUACIONS DESTACABLES

• Senyalització comerços: plaques metacril·lat

• Pàgina web interactiva dinàmica amb un espai propi per
a cada establiment associat

• Nova ruta gastronòmica: Fruits secs



ALTRES ACTUACIONS DESTACABLES

















Pioners l’any 2002 amb la creació d’una Federació de comerç a 
nivell comarcal i pioners cinc anys després amb un nou 

projecte d’economia associativa per promoure el 
desenvolupament econòmic de la comarca de la Selva 
mitjançant la cooperació empresarial a curt, mig i llarg 

termini. 




